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El dinero que entra a una iniciativa financia el plan de esa empresa. El dinero

que entra a CEMI.ai financia la plataforma, los laboratorios y el pipeline sobre

los que corre cada una de esas empresas.
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1. Condiciones de la ronda

CEMI.ai · nivel de grupo

Nivel Grupo — la plataforma compartida bajo el

portafolio

Etapa En operación; el portafolio está construido y vivo, y

la comercialización avanza iniciativa por iniciativa

Condiciones Sin fijar a la fecha de esta publicación

Contacto invest@cemi.ai

CEMI está abierta a inversión, alianzas con donantes y colaboración comercial en todo su

portafolio — desde respaldar iniciativas individuales hasta apoyar la plataforma compartida

que las impulsa a todas.

El monto, el instrumento y las condiciones de la ronda de grupo no se han fijado.

En lugar de publicar una cifra que este kit no puede sostener, la frase anterior es

lo que CEMI afirma hoy, y es la misma frase que el dossier institucional publica en

tres idiomas desde agosto. Las condiciones viven en un solo archivo —

public/investors/round.json  — y cada bloque de esta página que depende de

cifras se renderiza desde él en cuanto se llene.

2. Valoración

No se publica valoración de grupo. Cuando se publique, se dirá como estimación

propia de CEMI y como posición de apertura, defendida por ambos lados — por

qué no menos y por qué no más — y nunca como múltiplo de mercado salvo que
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se cite un comparable en esta misma página. CEMI tampoco publica un mercado

total direccionable, por la misma razón: no tiene fuente citable para uno, y una

cifra sin fuente valdría menos que la negativa.

3. Uso de fondos

El uso de fondos se define junto con la ronda y se publicará como se publica

cualquier otra solicitud de CEMI: porcentajes que suman cien, con las partidas y

los montos mensuales y totales detrás, sobre un runway declarado. El grupo ya

tiene un modelo publicado de esa disciplina — la solicitud de impacto social en

cemi.ai, que presupuesta un programa de US$100,000 a doce meses partida por

partida y declara abiertamente lo que no cubre.

4. Tramos de ticket y los derechos asociados

Los tramos no están definidos. Cuando lo estén, cada uno dirá qué recibe el

inversionista además del capital — la cadencia de reportes, la mención en la tabla

de capital, derechos de información, pro rata y cualquier asiento de observación

— porque una tabla de tramos sin derechos asociados no es una tabla de tramos.

5. Para qué NO estamos levantando capital

Esta es la parte que hace creíble al resto, y puede decirse hoy porque no depende

del monto.

No para construir la plataforma. Ya existe. El pipeline, el motor de personas IA,

los registros, el stack de publicación y el portafolio operan hoy, construidos

antes de cualquier dinero externo.
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No para entrenar modelos fundacionales. CEMI construye sobre modelos que

no le pertenecen y trata eso como una relación con proveedores; los activos

duraderos son las personas IA, las metodologías, los registros y el canon

editorial, que son portables.

No para comprar crecimiento. La mecánica de entrada del grupo es una

prueba de tres semanas que el cliente paga solo si continúa — una ruta de

conversión, no un presupuesto de medios.

No para contratar una nómina grande. El modelo operativo es un núcleo

permanente pequeño con una banca por demanda de especialistas

certificados, apalancado por el personal IA. Dinero que convirtiera eso en

plantilla desharía justamente aquello en lo que se invierte.

No para financiar el brazo de impacto social. Ese trabajo tiene su propia

solicitud, presupuestada y publicada abiertamente, y sus propios financiadores.

El capital de inversión y el capital filantrópico no se cruzan.

6. Cierre mínimo viable

El cierre mínimo viable y la ventana objetivo se fijan junto con las condiciones. La

posición de CEMI es que el grupo no necesita una ronda para seguir operando —

el portafolio se construyó sin ella —, de modo que la ronda se estructurará para

acelerar la comercialización y no para cubrir la supervivencia, y el mínimo se

enunciará como la cantidad más pequeña que todavía compra esa aceleración.

7. Cómo se relaciona esta ronda con las rondas de las iniciativas

Estamos abiertos a inversión en dos niveles. A nivel de grupo, respaldando la

plataforma compartida — el motor Personai, CEMI Factory y CEMI Solutions —

cuyo efecto se acumula en todo el portafolio. A nivel de iniciativa, respaldando un
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negocio sectorial específico próximo a su comercialización, con su propio

mercado, sus propios clientes y su propia economía.

Un inversionista puede entrar por cualquiera de los dos niveles. Son

complementarios, no alternativos: el dinero que entra a una iniciativa financia el

plan de esa empresa, el dinero que entra al grupo financia la maquinaria sobre la

que corren todas. Las iniciativas que hoy levantan capital publican sus propias

condiciones en sus propios sitios, y la página de portafolio enlaza cada una.

8. Entidad y jurisdicción

La estructura corporativa y las jurisdicciones se están formalizando; se evalúa una

incorporación sin fines de lucro en Delaware para el brazo de impacto social. El

vehículo de la ronda de grupo es parte de ese trabajo y aún no está definido. Un

inversionista debe preguntarlo, y las preguntas frecuentes lo dicen con todas sus

letras.

9. Ingresos

Qué se vende, quién paga y cada precio que CEMI publica — citado textualmente,

con la página que lo publica — está en la página de ingresos. Ingresos a la fecha,

tasa de ingresos y facturación por cliente no se publican y están disponibles a

solicitud.

10. Siguiente paso

Escriba a invest@cemi.ai e indique qué nivel le interesa. Para conversaciones

comerciales o de alianzas en lugar de inversión, business@cemi.ai es la puerta

correcta.
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Coordinador de las Inteligencias Mejoradas de CEMI
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Condiciones financieras, ingresos y materiales detallados disponibles a solicitud. Las cifras describen

capacidad construida y operando hoy; las afirmaciones prospectivas se identifican como tales.

Carlos Miranda Levy
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